
胡宏宏

上海蔚来汽车有限公司 乐道顾问 2025.2-2025.3

门店接待：热情接待进店客户，积极进行品牌宣传并鼓励试驾，建立并维护友好的用户关系。探索、激发

用户需求，达成个人销售目标，并配合销售主管达成团队销售目标。

外拓：支持各类市场活动，持续吸引和挖掘各渠道潜在用户，扩大销售开口。主动回应客户诉求，帮助客

户解决问题和痛点，持续改进优化客户体验。

外勤：去万象城等商超展台值班，培训期结束后每日留资不少于两个

实 习 经 历

教 育 背 景
河海大学（211，双一流院校） 商学院 市场营销 2021.09-2025.06
学分绩点：4.11/5.00 绩点排名：14/30（50%） 英语情况：通过 CET4、CET6
主修课程：社会化媒体营销（98）、市场调查（95）、零售管理（94）、网络营销（92）、服务营销（92）、
渠道与经商管理（92）、概率论（90）
河海大学（211，双一流院校） 外国语学院 英语（第二学位） 2022.09-2024.06
英语语用学（90）、水科技英语（90）、英语面试技巧（90）、学术英语写作（88）

校 园 经 历

学生社团联合会外联部 干事 2021.10-2022.7

专业接待与对外联络：作为校方代表，负责接待兄弟院校来访团组，系统介绍学校发展概况、办学特色等，

同时代表学校出访联谊高校，促进校际交流与合作。

活动组织协调：在大型活动中担任跨部门联络人，统筹各职能单位协同推进；

项目管理执行：作为“百团大绽”活动核心组员、“社团巡礼晚会”项目组长，全面负责活动方案策划、

宣传推广方案制定及现场执行调度等工作。

项目名称:御水长城，“塑”造未来——高性能PVC板桩领跑者 2023.09--2024.09

商业模式体系构建：包括生产运营模式设计、盈利模式优化及市场营销策略制定。

财务分析：基于会计准则编制三大财务报表（资产负债表、现金流量表、利润表）并开展多维财务数据分

析；继而实施全面的财务分析评估，为投资决策提供数据支撑。

风险预防：同时建立完善的风险识别、评估及防控机制；商业计划书及演示文稿的专业化制作。

项 目 经 历

项目名称:优质社群“快”购物体验，“团”你所爱——南京市大学生社区团购消费意愿及市场前景分析

问卷设计与编制：基于研究目标设计结构化调查问卷，确保信效度。

文献综述与现状分析：系统梳理社区团购行业相关文献，分析其发展现状及趋势。

实证分析：运用 SPSS 统计分析软件，基于 Logistic 回归模型，探究南京市大学生群体使用社区团购服务

频率的关键影响因素。

研究成果可视化：制作专业学术汇报 PPT，清晰呈现研究过程、数据分析结果及结论。


